Model biznesowy

1. Problem

JaRiego rodzaju problemy
rozwigzuje
produRt/ustuga?

4. Solution

Ktore potrzeby Rlientéow
zaspoRkaja
produRt/ustuga?

8. Key Activity

WsRazniRi, Rtore
odpowiedzg na pytanie
czy Rlienci rozwigzuja
swoj problem za pomoca
produRtu/ustugi.

3. Unique Value Proposition

UniRatowa wartos¢, Rtéra wyrdznia
produRt/ustuge na tle RonRurencji?

9. Unfair Advantage

Kluczowe elementy
biznesu, Rtére sprawiaja,
ze jest mato mozliwy do
skRopiowania.

5. Channels

Kanaty za posrednictwem
Rtérych produRt/ustuga
ma dotrzec¢ do finalnego
odbiorcy.

2. Customer Segments

Wyszczegoélnienie
segmentow Rlientow,
Rtérych mozna
skRwantyfiRowac.

7. Cost Structure

» NaRfady poczgtkRowe

= [Koszty (materiaty, energia, ustugi obce, wynagrodzenia, ]
ubezpieczenia spoteczne | inne swiadczenia, podatRi | optaty,

pozostate Roszty)

6. Revenue Streams
= [Podstawowe zrodio przychodow

DodatkRowe zrodta przychodow

funkcjonalnosci

» Przychody wyniRajgce z dodatkowo wdrozonych w przysziosci




